
echte Wertschöpfung
gewinnträchtige Exits
erfolgreiche Unternehmenskäufe

hervorragende Qualität

Qualität
setzt sich durch!

Durch Private Equity Investitionen �ndet in den �nanzierten Unternehmen 

eine echte Wertschöpfung durch substanzielle Optimierung aller 

Produktions- und Managementprozesse statt. Der so gescha�ene Mehrwert lässt 

sich auch in Krisenzeiten durch gewinnträchtige Exits realisieren.

Qualität setzt sich gerade in der Krise durch. Denn Gutes ist immer gefragt. 

Fünf solcher erfolgreichen Unternehmensverkäufe, die durch 

Zielfonds der RWB in den letzten Monaten realisiert wurden, belegen die 
hervorragende Qualität des RWB Portfolios.



im Portfolio von:

Unternehmen Schweizer Hersteller von Wa�el- und Butterbiscuits 

Wettbewerbsvorteil des Produkts hoher Bekanntheits- und Beliebtheitsgrad im lokalen Markt

Gescha�ener Mehrwert Argos Soditic erwirbt im Mai 2008 das Unternehmen. Nach der Übernahme 
konzentriert sich die Gesellschaft auf die Einführung neuer Produkte. So 
lanciert das Unternehmen das Kägi-fret und das Kägi-fretli mit Zartbitter-
Couverture. Neben der weiteren Erschließung des Heimmarktes fördert 
Argos Soditic den Ausbau der Exportmärkte Deutschland, Österreich, 
Mittlerer Osten und Asien. Im Februar 2010 verkauft die Private Equity 
Gesellschaft das Unternehmen erfolgreich an die Schweizer WM15 Holding 
AG mit Sitz in Baar, die zum Aargauer Tabakwarenkonzern Burger Söhne 
AG gehört, und erzielt einen Multiple* von 4,2.

Weitere Details �nden Sie unter: www.kaegi-ag.ch

im Portfolio von:

Unternehmen Schwedischer Hersteller von holzfreiem Papier  

Wettbewerbsvorteil des Produkts die Papierherstellung erfolgt auf rein ökologischer Basis

Gescha�ener Mehrwert Das 1740 gegründete Unternehmen wird im März 2006 von der Private 
Equity Gesellschaft Accent übernommen. Die Maßnahmen, die Accent 
initiiert, führen zu einer Verringerung des CO2-Ausstoßes, der Fertigstellung 
eines neuen Heizkraftwerkes, das ausschließlich mit Biomasse betrieben 
wird, und einer Produktionssteigerung von 250.000 t auf 800.000 t Papier. 
Das Marketing, der Verkauf und die Logistik werden einer Restrukturierung 
unterzogen und ein neues IT-System für die Planung und das Controlling 
eingeführt. Im Januar 2010 verkauft Accent Grycksbo gewinnbringend an 
Arctic Paper.

Weitere Details �nden Sie unter: www.grycksbopaper.com




